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NGR Consulting est un
cabinet de conseil en
organisation, stratégie
opérationnelle et systéme
d'information actif sur les
places de Luxembourg,
Bruxelles, Paris et
Amsterdam. Il vise les pays
émergents en s'adossant a
un grand groupe francais
coté en Bourse.

Josy BaRTHOL

Actionnaire principal et adminis-
trateur délégué du cabinet NGR
Consulting, Nordine Garrouche
(33 ans), diplomé en sciences de
gestion a I'Université de Nancy et
ancien employé de divers établis-
sements de la Place, parle en toute
transparence, et tout sourire, du
cabinet d'une quarantaine de per-
sonnes (dont 65% d’hommes) qu'il
dirige actuellement et de ses pro-
jets de développement en direc-
tion de Dubai, du Maghreb et des
pays émergents d'Asie.

Alors que sa toute jeune société,
installée a Cap 2 (a l'entrée du parc
d'activités de Capellen) n'a pas en-
core trois ans d'existence elle affi-
che déja un chiffre daffaires en
impressionnante  croissance: de

MéTiers

NGR Consulting est
un jeune cabinet actif
dans trois métiers:

+ Business consulting
comprenant:

- Risk enterprise ma-
nagement,

- Performance mana-
gement,

- Strategy & business
architecture,

- Operational excel-
lence,

- ERP
tion,

- IT governance and
transformation,

- Value based pro-
gramme management.

+ Off shore develop-
ment avec:

- Fixed price projets
realisation.

+ Technology consul-
ting qui comprend:

- IT architecture,

implementa-
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Finance

NGR Consulting, un tout jeune cabinet a la conquéte de I'Orient et de I'Asie

NGR va découvrir Dubai et la Chine

EUR 2 millions en 2006 au double
sans doute 3 lissue du présent
exercice.

«On est en ligne avec le budgets,
assure-t-il

RECRUTEMENTS
QUOTIDIENS

«Dés la premiére année, notre ca-
binet a été rentables, rappelle-t-il
en se tournant vers Vincent Jou-
bert, senior manager (services fi-
nanciers), qui acquiesce. Les béné-
fices sont réinvestis dans l'entre-
prise. «le gros de nos activités se
trouve ici d Luxembourg — pays ou
il fait bon entreprendre, en particu-
lier pour des sociétés a visées inter-
nationales. L'objectif est de servir
les autres places a partir de notre
centre  dexcellence  luxembour-
geois», insiste le directeur général
Nordine Garrouche.

NGR Consulting recrute quatre
ou cing personnes par mois: des
business consultants issus d'éta-
blissements bancaires, du person-
nel plus jeune sortant d'écoles de
commerce (spécialisation finance)
et méme des ingénieurs destinés a
la technologie du consulting ou du
business consulting off shore.

Nordine  Garrouche  confirme
quiil existe des tensions sur le
marché du travail, «d'ailleurs beau-
coup de nos gens viennent de Pa-
riss, |l souhaite parvenir & mieux

St ]

- Enterprise applica-
tion integration servi-
ces,

- Open source sup-
port.

Les concurrents di-
rects de NGR Consul-
ting sont les grands ca-
binets de la Place (big
four).

«Pour chaque ligne
géographique, on re-
prend le méme modéle:
la place de Paris est plus
spécilalisée dans la ban-
que dinvestissement; d
Luxembourg, cest l'ad-
ministration des fonds;
sur la place de Bruxel-
les, nous travaillons
plus la partie gestion
dactifs. Nous ne som-
mes pas encore d Lon-
dresw, souligne e jeune
patron Nordine Gar-
rouche.
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Nordine Garrouche attend le feu vert d'un grand groupe frangais

équilibrer au travail le pourcen-
tage des hommes (65%) et des
femmes (35%), «surtout par des se
nior managers fémininss.

UN CENTRE
D'EXCELLENCE
nir l'agréme fe «Profes-
s du secteur financier
de la CS5F n'est-il pas inté-

t pour vous? L'administra-
délégué de NGR Consulting
répond par la négative en ce qui
concerne son cabinet, «mais cela
peut 'étre pour une autre entité du
groupe (NDLR: grand groupe fran-
cais qui doit prendre des participa
tions dans NGR Consulting). Nous
n'avons pas vocation d faire de I'in-
formatigue en touchant aux don-
nées des clients (banques, fonds,
etc.). Pour notre activité de conseil,
nul besoin d'étre PSF. 5i certains de
nos clients venaient a faire pression

afin que l'on devienne PSF... Mais a
I'heure actuelle, ce nest pas l'objec
tif du cabinets, estime-t-il.

Nordine Garrouche tient ferme-
ment a son idée de faire de
Luxembourg un centre dexcel-
lence ¢ des experts pointus, et

nous a bien réussil» Et d'ol t
I'anagramme NGR? «De banguiers
Jjaponais de la Bank of Tokyo-Mitsu
bishi, notre premier client, qui ne
savaient pas trés bien prononcer
NRG, et nous vowlions laisser trans
paraitre  "énergie”  (en abrégé
NRG)...»

«Parmi les clients de NGR Consul-
ting, on peut nommer des noms
prestigieux comme Total, Dexia,
RTE, ANB-Amro, Société Générales,
cite le patron du cabinet NGR
Consulting.




